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1-1.Future グループのご紹介 
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http://store.esports.co.jp/
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Future One 

1-1.Futureグループのビジネスアーキテクチャ 
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Futureグループ人材 

Strategic Education Program 

Enterprise Technology 

Internet Technology 

ITコンサルティング 
ビジネス 

Webサービス 
ビジネス 

eSports 
 
東京カレンダー 
 
Code Camp 
 
 

Future Work Style 

Winner’s Circle



Copyright ©2017 by Future Corporation 

 ２．2016年12月期 トピックス 

１．SKYクラウドシリーズ 
２．OmnibusCore 
３．ABCマート 
４．東京カレンダー 
５．ワイ・ディー・シー 
６．Vuls 
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2016年末に新たに大手地方銀行1行、都市銀行1行から受注  
 

 
• 渉外支援、融資支援、格付、自己査定、償却引当等 
• 地域金融機関の営業活動を支える高度なアプリケーションサービス 
• 信用リスクの正確な管理と業務負荷低減を実現」」 

– 先行稼働４行、導入フェーズ３行、企画設計フェーズ２行 
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2. トピックスー①スカイクラウドシリーズ 

https://www.google.co.jp/imgres?imgurl=http://www.saikyobank.co.jp/m/logo.gif&imgrefurl=http://www.saikyobank.co.jp/m/&h=91&w=140&tbnid=JTwsRWcAEg19dM:&docid=cRCa17J8jrLWCM&ei=p2ewVqiEENjgjwPm-YPYDA&tbm=isch&ved=0ahUKEwjo8__M09jKAhVY8GMKHeb8AMsQMwg6KBQwFA
https://www.google.co.jp/imgres?imgurl=http://www.joyobank.co.jp/common/images/site-logo.png&imgrefurl=http://www.joyobank.co.jp/&h=36&w=185&tbnid=LOrL-fob-QrlAM:&docid=If_R6E6tIJOfKM&ei=82ewVp68LouGjwOC25-QAg&tbm=isch&ved=0ahUKEwjegb3x09jKAhULw2MKHYLtByIQMwglKAkwCQ
https://www.google.co.jp/imgres?imgurl=http://img.manesto.com/upload/posts/images/gfrVMZpfvBm2eC8OyXwE8G.png&imgrefurl=http://manesto.com/370&h=45&w=192&tbnid=4zzNBb76HBuN2M:&docid=DrFeP-f6Im6UGM&ei=dWiwVq6qIMnGjwOGh4SIAQ&tbm=isch&ved=0ahUKEwjuuK2v1NjKAhVJ42MKHYYDAREQMwgkKAgwCA
http://www.bing.com/images/search?q=%e7%99%be%e5%8d%81%e5%9b%9b%e9%8a%80%e8%a1%8c&view=detailv2&&id=B02CA0175A93B0D26A52BAAA46D4604B730B6EB4&selectedIndex=30&ccid=MUTRqeB%2b&simid=608022028498765063&thid=OIP.M3144d1a9e07ea348e6fb30ce4b858637o0
http://www.bing.com/images/search?q=%e3%81%82%e3%81%8a%e3%81%9e%e3%82%89%e9%8a%80%e8%a1%8c&view=detailv2&&id=D0E99CD45469C3610B5FA0989C58DBB14B15BF0A&selectedIndex=0&ccid=3MNmJn1W&simid=608014924637866466&thid=OIP.Mdcc366267d5695a9c296e52d0c209b7co0


 SKYRETAIL 
• スーパーマーケット、ホームセンター、百貨店向け 
• ＭＤ基幹業務、分析業務システムをクラウドモデルで提供 
• 店舗業務、本部業務、物流・在庫管理、顧客/販促管理の 

 先進アプリケーションクラウドサービス 
 

– 2017年11月、第１号ユーザーリリース予定 
– SKYクラウドシリーズ展開中 

• SKYRUNNER, SKYCOMMERCE… 

SKYRETAIL 

 
顧客/販促管理 

 
 
 
 
 

マスタ管理 
 

 
 
 

店舗業務 

 
 
 
 
 

物流・在庫管理 

 
 
 

本部業務 

 
 
 
 
 

売上管理 

発注管理 

在庫管理 

売変/ロス 

店舗マスタ 

商品マスタ 取引先 
マスタ 

売上管理 

仕入管理 

情報共有 

債権債務 

本部 
/EC在庫 入出荷管理 

本部ロス 

顧客マスタ 

ポイント キャンペーン 

購買履歴 データ分析 
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2. トピックスー①スカイクラウドシリーズ 



• 日本の商習慣を踏まえた複数チャネル、複数メーカーのシームレスな連携プラットフォーム 
• 商品情報や在庫情報を一元化することでEC・店舗の欠品をサプライチェーン全体で 
カバーするモデル 

• 小売・メーカーの共通課題であるプロパー販売率の向上、チャンスロスの極小化に貢献 

２. トピックスー②オムニチャンネルデータ連携システム「OmnibusCore」 

自社店鋪 

ECモール アパレル 

化粧品 

家具・雑貨・寝具 

自社EC お客様 

小売業者 メーカー 

BtoC配送、BtoB配送のいずれにも対応 

お客様接点 
の強化 

チャネル欠品 
の抑制 

複数社の 
情報一元化 

オムニチャネル 
基盤 

リアルタイム 
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2. トピックスー③顧客との関係強化 

• ITの戦略パートナーとして提携 
– ITのパフォーマンスと経営への貢献を最大化 
– 競争優位を高める次世代システムの企画・設計・構築・運営で協力 
– 国内906店、海外235店の成長を支える取組み 

• 店舗、ECの単店の販売力の底上げ 
• 店頭の品揃えと商品調達力の強化 

ITの経営貢献を拡大 

戦略業務 

保守運用コスト 
15%削減(2014年~) 

お客様 
公式スマホアプリ 

国内906店舗 
小売システム 
(2010年~) 

ネット通販 
ECシステム 

(ABC-MART.NET) 

本社(卸・輸入等) 
基幹システム 
(2006年~) 

倉庫・物流 
入出荷システム 

メーカー 
連携システム 

(((((( 
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2. トピックスー④東京カレンダー 

リアル（雑誌＋イベント）・WEBサービス・テクノロジーを融合させた 
新サービスの創造 

①月間3,000万PVを突破し、ハイスペックな都会の男女を最もWEBで集客するメディアへ成長 
  - 人気連載「東京女子図鑑」のAmazonプライムビデオでの連続ドラマ化も大きな話題に 

②プレミアムブランド（イメージ）を活用したリアルイベントの開催 
  - ワインパーティなどの100名～300名規模のWEB読者交流イベント 
   「東カレNIGHT」を連続開催し、「リアルなユーザー体験」を提供。 

③ビッグデータ解析、Ａｉを駆使し、広告サービスから「マーケティングイノベーション」 「ライフスタイルサービス」へ 
  - スマホアプリでのユーザー囲い込みから、顧客の嗜好データを分析可能に。 
  - 従来の広告ビジネスから、ライフスタイルサービスへの転換を可能に 

顧客DB 
ＡＩ 
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• 2017年１月子会社化 
• YDC社の概要 

- 横河電機グループのITサービス企業 
- 製造業を中心とした実績と関西、中部に強み 
- 売上約48億円、257名 
- 顧客数 405社 

• フューチャーグループにとっての戦略的な効果 
- 金融、流通サービスに加え、製造ビジネス成長の中核 
- スマートファクトリー、AI、IoTへの積極展開に貢献 
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2. トピックスー⑤ワイ・ディー・シー（YDC） 



２. トピックスー⑥セキュリティーサービス「脆弱性スキャナーVuls」 
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2016/10/1にGitHub
スター獲得ランキング

世界1位 

スター数は順調に増加 
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 ３．2017年12月期 計画 

１．2017年数値計画 
２．主要戦略 
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2017年 
通期計画 

2016年 
通期実績 前年比 

36,830 33,653 ＋9.4％ 

4,500 
(12.2%) 

3,642 
(10.8%) 

＋23.5％ 

4,520 
(12.3%) 

3,589 
(10.7%) 

＋25.9％ 

2,735 
(7.4%) 

2,208 
(6.6%) 

＋23.8％ 

売上高 

営業利益 
 (営業利益率) 

経常利益 
 (経常利益率) 

親会社株主に帰属する

当期純利益 
 (当期純利益率) 

2017年 
上半期計画 

2016年 
上半期実績 前年比 

17,710 17,225 ＋2.8％ 

1,835 
(10.4%) 

1,937 
(11.2%) 

△5.3％ 

1,850 
(10.4%) 

1,900 
(11.0%) 

△2.6％ 

1,171 
(6.6%) 

1,129 
(6.6%) 

＋3.7％ 

3-1.2017年数値計画－売上、営業利益計画前年比 
単位：百万円 
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3-2.2017年数値計画－売上、営業利益推移 

営業利益 

売上 

23,292  23,353  

30,049  

34,424  35,293  
33,653  

36,830  

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

2,929  

1,935  

3,352  

4,342  

4,869  

3,642  

4,500  

2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

単位：百万円 
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コンサルティング 
・レガシーシステムの分析、刷新の推進（FutureFomulaを活用） 
 

・長期的パートナーシップによる顧客にとっての「戦略的システム組織」の運営 
 

・次世代ITの開発（リアルタイムフレームワークを基盤とするビッグデータ、IoT、Aiを含む次世代アー
キテクチャー） 

 

・フューチャーアーキテクト、ＹＤＣ、ＭＣＡＤの戦略的アライアンスによる新規受注やスマート工場
などの新プロジェクトの推進 

 
・FutureOneは中堅企業（年商100～300億円）からの新規受注力強化・新ERPリリース 

クラウドサービス 
・専門性の高いアプリケーションクラウドサービスの積極展開 

・セキュリティーサービスの拡大 

SKYクラウドシリーズ、OmunibusCore、FuturePay 

ITコンサルティング＆サービス 主要戦略 



動画コンテンツを拡充 
 『東カレWEB』のコンテンツ戦略として、動画を強力に推進 

 『企画～制作～配信』までを自社で完結する体制を構築 

東京カレンダー 主要戦略 

有料会員サービスの基盤確立 
16年下期に3000人の応募を集めた人気イベント『東カレNIGHT』 をベースに、 
各種有料会員サービスを展開 

新しいマーケティングプラットフォーム 
顧客接点を豊富に有するウェブメディアを有効活用し、行動動機を分析可能とし、
新しいマーケティングプラットフォームを構築する 

売上と利益の大幅アップを目指す   
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商品拡充&ブランディング強化 

eSPORTS 主要戦略 

成長を促進するシステムインフラの構築 
フューチャーグループのリソース・ノウハウを活用し、科学的な価格比較や取扱商品
データアップロードの生産性の飛躍的な改善 

新サービスの研究開発「ポケジム（オンラインフィットネスサービス） 」 
健康志向の潜在顧客へのグッズ提供からサービス提供へ、新たな柱への挑戦 
東京カレンダーと連携し、EC&ポケジムアプリを開発 

売上100億円を達成するための盤石な管理基盤構築 
フューチャーグループのノウハウを活用し、盤石な管理基盤構築と人材育成 
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人気のあるカジュアルなバッグ・ウェアなどの商品を拡充 
ＥＣ店舗・プライベートブランド商品のユニークな企画設計とブランディングを促進 
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売上4倍、通期黒字化を目指す   

コードキャンプ 主要戦略 

ハードスキル教育 

ソフトスキル教育 

テクノロジー人材紹介 

プログラミングはビジネスに必要不可欠なコアスキルとなる時代 
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